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WSTEP 

 

Gospodarke swiatowa ostatnich dziesieciu lat charakteryzuja wieloplaszczyznowe 
powiazania, a handel miedzynarodowy stal sie sila napedowa rozwoju gospodarczego. 
Czynny udzial w handlu miedzynarodowym pozwala kazdemu panstwu osiagac 
ponadprzecietne korzysci i wymierne zyski. 

Trzeba jednak zauwazyc, ze ten miedzynarodowy obszar wspólpracy podlega 
okreslonym prawidlowosciom i kieruje sie specyficznymi zasadami, które zostaly 
uksztaltowane w praktyce swiatowego handlu. Handlowiec, który chce skutecznie 
prowadzic eksport i import, musi poznac generalne zasady, obowiazujace w handlu 
miedzynarodowym. Temu zagadnieniu poswiecony jest rozdzial I. 

W II rozdziale Czytelnik ma mozliwosc poznania Miedzynarodowego Funduszu 
Walutowego oraz pomocy finansowej swiadczonej przez Fundusz w sytuacji deficytu 
bilansu platniczego. W III rozdziale przedstawiona zostala Grupa Banku Swiatowego 
oraz jej instytucje, przy czym uwaga nasza zostala skierowana na dzialalnosc kredy-
towa i zródla finansowania tej dzialalnosci. W rozdziale IV scharakteryzowane zostaly 
inne wazne instytucje finansowe. 

W rozdziale V, VI i VII szczególowo zostaly przedstawione zadania i rola banków 
komercyjnych w realizacji transakcji handlu zagranicznego w odniesieniu do importu 
oraz do eksportu oraz zabezpieczania platnosci w obrocie miedzynarodowym. 

Chociaz kazda transakcja eksportowa z punktu widzenia sprzedajacego jest jedno-
czesnie transakcja importowa z punktu widzenia kupujacego, a wiec na przyklad pole-
cenie wyplaty importowe dla sprzedajacego jest poleceniem wyplaty eksportowym 
(czy akredytywa importowa otwierana przez bank kupujacego jest akredytywa eks -
portowa dla sprzedajacego), to punkty widzenia obu uczestników handlu zagranicz-
nego sa inne, inne sa tez czynnosci, które musi wykonac eksporter i importer, a takze 
inne sa ich obowiazki, oczekiwania oraz ryzyko, które musza zabezpieczyc. Dlatego 
tez w rozdziale V przedstawione zostaly operacje handlu zagranicznego z punktu 
widzenia importera, a w rozdziale VI - z punktu widzenia eksportera. W podobny spo-
sób przedstawione zostaly formy zabezpieczenia platnosci w obrocie miedzynarodo-
wym. Dzieki temu przedsiebiorstwo importujace towary moze przesledzic krok po 
kroku czynnosci, jakich musi dokonac, by doprowadzic do bezpiecznego dla siebie 
rozliczenia za towar, który ma otrzymac. 

Eksporter natomiast dowie sie, jaki rodzaj rozliczenia zapewni mu bezpieczne 
otrzymanie naleznosci za sprzedany za granice towar i jak sie ustrzec przed brakiem 
zaplaty. 

Opisane transakcje handlu zagranicznego dotycza zarówno towarów, jak i uslug. 
Dla uproszczenia omówiono jedynie eksport i import towarów. Przyjeto równiez 
zalozenie, iz eksporterem lub importerem jest przedsiebiorstwo zarejestrowane w Pol-
sce, a wiec rezydent w rozumieniu praw a dewizowego, niezaleznie od zródla pocho-
dzenia kapitalu takiego przedsiebiorstwa oraz kraju pochodzenia wlascicieli (udzia-
lowców czy akcjonariuszy). 

Zlecenia i dyspozycje skladane w bankach przez eksporterów i importerów spo-
rzadzane sa przez nich na specjalnych drukach i formularzach dostarczanych przez 
banki (przyklady takich druków i formularzy zawiera niniejsza publikacja). Celem 
tego rozwiazania jest, niezaleznie od pewnego usprawnienia i przyspieszenia wspólpra-
cy miedzy bankiem a zleceniodawca, zobowiazanie zleceniodawców do uwzglednie-
nia w zleceniu zagadnien niezbednych z punktu widzenia realizacji transakcji handlu 
zagranicznego oraz obowiazujacego prawa. 

Na uwage zasluguje malo znana przedsiebiorstwom handlowym mozliwosc zasto-
sowania form zaplaty obowiazujacych w obrocie miedzynarodowym równiez w rozli-
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czeniach krajowych pomiedzy dwoma podmiotami polskimi. W ostatnim dziesiecio-
leciu formy te, aczkolwiek niesmialo, zostaly wykorzystane z wielkim powodzeniem 
dla niektórych krajowych transakcji handlowych i wydaje sie, ze ich uniwersalnosc 
i wysoki stopien standaryzacji powinien sklaniac handlowców do coraz powszechniej-
szego ich stosowania. 

Nalezy równiez pamietac o tym, iz zrównany zostal status dewizowy krajowych 
srodków platniczych z wartosciami dewizowymi, co oznacza, ze w ramach rozliczen 
finansowych zwiazanych z obrotem towarowym i uslugowym z zagranica moga 
wystepowac instrumenty platnicze wystawione zarówno przez polskich, jak i zagra-
nicznych importerów i eksporterów, opiewajace i platne w walucie polskiej. 

Dzieki zastosowaniu waluty polskiej w rozliczeniach miedzynarodowych polskie 
przedsiebiorstwa moga zminimalizowac lub tez calkowicie wyeliminowac istniejace 
przy zastosowaniu róznych walut ryzyko kursowe, a przy tym zmniejszyc koszty 
funkcjonowania. 

Z uwagi na fakt, iz jezyk angielski stal sie miedzynarodowym jezykiem finanso-
wym, a takze jest jednym z jezyków Unii Europejskiej, Czytelnik znajdzie w tekscie 
tlumaczenie nazw organizacji miedzynarodowych oraz pojec i zwrotów wystepu-
jacych w transakcjach handlu zagranicznego, które czesto funkcjonuja w potocznym 
slownictwie bankowo-finansowym, stajac sie w efekcie zapozyczeniami funkcjo-
nujacymi w jezyku obiegowym w dziedzinie finansów. Obszerny zakres slownictwa 
angielskiego bedzie równiez pomocny tlumaczom, zajmujacym sie przekladem tresci 
biezacej korespondencji handlowej dla przedsiebiorstw. 

Niniejsza ksiazka powstala z mysla o wszystkich uczestnikach obrotu towarowo--
uslugowego z zagranica, a szczególnie tych, którzy rozpoczynaja swoja dzialalnosc 
na rynkach miedzynarodowych, dla malych i srednich firm oraz osób fizycznych pro-
wadzacych dzialalnosc gospodarcza, a wiec dla wszystkich tych, którzy nie maja 
doswiadczenia w realizacji transakcji handlu zagranicznego oraz nie posiadaja w swo-
ich strukturach wyspecjalizowanych dzialów zajmujacych sie wylacznie tymi zagad-
nieniami. 

Podrecznik jest adresowany równiez do studentów wydzialów handlu zagranicz-
nego i finansów uczelni prywatnych i panstwowych. 

Po zapoznaniu sie z mozliwosciami i ograniczeniami, jakie stwarza stosowanie 
okreslonych form rozliczen miedzynarodowych, a takze po rozpoznaniu mozliwosci i 
ograniczen, w ramach których prowadza dzialalnosc banki, przedsiebiorca nie jest 
juz klientem, ale partnerem dla banku. Z jednej strony ma swiadomosc, czego moze 
oczekiwac od banku, z drugiej zas strony wie, dlaczego bank pewnych dzialan podjac 
nie moze. Bank natomiast odgrywa znaczaca role, wspierajac swoich klientów dzieki 
prawidlowej identyfikacji ich oczekiwan oraz dobierajac najlepsze rozwiazania finan-
sowe dla poszczególnych operacji. Dzieki takiemu partnerstwu i zrozumieniu miedzy-
narodowych regul obowiazujacych w obrocie miedzynarodowym, maleje ryzyko strat 
w handlu zagranicznym, a zwieksza sie szansa na sukces. 

Autorzy ufaja, ze ksiazka spotka sie z zainteresowaniem i zyczliwym przyjeciem 
Czytelników. Uwagi i sugestie prosimy kierowac na adres Wydawcy. 

Tadeusz T. Kaczmarek 
Joanna Werwinska 

 


